
 
 
 

#Recrutements : MyPRM recrute de nouveaux partenaires pour diversifier ses 
canaux de vente 

 
 
MyPRM est la première plateforme française 100% SaaS de pilotage et de développement du 
business indirect des entreprises. Leader sur le marché français du PRM elle propose une solution 
visant à soutenir toutes les étapes du cycle de vie du partenaire (du recrutement, à la gestion des 
fournisseurs en passant par l’animation). Dans une stratégie de développement rapide, MyPRM 
s’associe à différents profils de partenaires pour diversifier ses canaux de vente. 
 
Consciente de la prédominance des entreprises américaines sur le marché européen du PRM, 
MyPRM souhaite s’associer à des partenaires de grande envergure tel que TechData pour les 
revendeurs, PAD Consulting pour les agences de conseils B2B ou encore HubSpot pour la partie 
apporteurs d’affaires. MyPRM cible également les Marketplace pour la vente de soft. 
Des accords qui révèlent la diversité de levier et de canaux utilisables pour une stratégie de vente 
indirecte. 
 
S’associer à MyPRM confère plusieurs bénéfices aux partenaires dont celui d’adresser leur marché plus 
efficacement, grâce à la brique « vente indirecte » porteuse de business et de lead supplémentaire. 
 « Ils ont bien évidemment une meilleure connaissance de leur marché, en utilisant MyPRM, ils vont 
mieux cibler et donc vendre plus efficacement. Ces partenariats que nous faisons ensemble leur 
permettent de générer du business supplémentaire qu’ils n’auraient pas forcément pu attaquer à la 
base, sans l’option vente indirecte. De plus, nous sommes les seuls en France à proposer un programme 
partenaire adaptable en fonction du niveau et des besoins du futur partenaire. », explique Emmanuel 
Juhel, COO chez MyPRM.  
 
Aujourd’hui, MyPRM est à la recherche de nouveaux partenaires (intégrateurs, distributeurs, 
apporteurs d’affaires…) pour commercialiser sa solution et ainsi répondre à son double objectif : leader 
européen d’ici 2023 et implantation sur de nouveaux marchés.  
 
Si le sujet vous intéresse, il est tout à fait possible d’échanger avec Emmanuel Juhel, COO chez 
MyPRM.  N’hésitez pas à nous contacter :  
 

Contacts presse 
myprm@lagencerp.com 

Camille Bernisson – 07 66 44 14 49 
Lucille Lavigne - 06 98 72 07 92 

 
À Propos de MYPRM 
MyPRM est la 1ère plateforme SaaS française de pilotage et développement du business indirect des entreprises. Créée en 
2017 par Richard Bessis, Arnaud Tarabout et Emmanuel Juhel comme alternative aux plates-formes traditionnelles, la solution 
MyPRM vient soutenir toutes les étapes du cycle de vie du partenaire, que ce soit le recrutement, l’onboarding, l’animation 
ou encore le développement. Grâce à des modules et des fonctionnalités flexibles, orientés métier, avec des interfaces 
utilisateurs ergonomiques, MyPRM aide les organisations à tirer parti de la puissance de leurs canaux de distribution. 
L’entreprise, qui compte aujourd’hui 12 collaborateurs et des références majeures telles que Docaposte et OVH, s’agrandit 
et compte bien devenir leader européen sur son marché. 
 


